
Svensk konkurrenskraft 

Rapporten belyser Sveriges konkurrenskraft på branschnivå. 
Analysen visar att den svenska konkurrenskraften byggs upp av fö-
retag som säljer produkter med högt kunskapsinnehåll. Rapporten 
diskuterar även hur framtida branschanalyser kan fördjupas genom 
att kombinera mikro- och makrostudier av utvecklingen.
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Utfall och förslag till metod för framtida analys
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870324 4014913131 0,46 40,39 Bilar och andra motorfordon, konstruerade huvudsakligen för 

personbefordran, inkl. stationsvagnar och tävlingsbilar, med 

förbränningskolvmotor med gnisttändning och fram- och återgående 

kolvar samt med en cylindervolym av > 3.000 cm³ (exkl. for 

852910 3871254468 0,44 40,83 Antennreflektorer och delar lämpliga att användas till antenner och 

antennreflektorer, i.a.n 

870840 3699554375 0,42 41,26 Växellådor för industriell sammansättning av: traktorer som framförs av 

gående; bilar och andra motorfordon, konstruerade huvudsakligen för 

personbefordran; motorfordon för godsbefordran som har en 

förbränningskolvmotor antingen med kompression 

848230 3525883904 0,40 41,66 Rullager, sfäriska 

820900 3365246071 0,39 42,05 Vändskär till verktyg, omonterade, av hårdmetall eller kermet 

841191 3327378642 0,38 42,43 Delar till turbojetmotorer och turbopropmotorer, i.a.n. (exkl. för civila 

luftfartyg) 

901890 3282264138 0,38 42,81 Ultraljudsapparater för litotripsi 

480256 3272745225 0,38 43,18 Papper och papp, obelagda och obestrukna, av sådana slag som 

används för skrivning, tryckning eller annat grafiskt ändamål, samt icke-

perforerade papper och papp till hålkort och hålremsor, i rektangulära 

ark hos vilka den ena sidan är 297 mm o 

840810 3101738125 0,36 43,54 Förbränningskolvmotorer med kompressionständning, för fartygsdrift, 

nya, med en effekt av > 50 kW men <= 100 kW (exkl. för fartyg för 

öppen sjö enligt nr 8901 till 8906, för bogserbåtar enligt nr 8904.00.10 

och för krigsfartyg enligt nr 8906.00 

300432 3094931959 0,35 43,89 Medikamenter innehållande binjurebarkhormoner och derivat och 

strukturellt analoga ämnen av binjurebarkhormoner, men inte 

innehållande antibiotika, föreliggande i avdelade doser "inbegripet doser 

i form av system för transdermal administration" 

481159 3044071544 0,35 44,24 Papper och papp, ytfärgade, ytdekorerade eller tryckta, bestrukna eller 

impregnerade med plast, i rullar eller i kvadratiska eller rektangulära ark 

oavsett storlek (exkl. blekta och vägande > 150 g/m² samt klister) 

842710 3040666276 0,35 44,59 Truckar, självgående, med elektrisk motor, med lyft- eller annan 

hanteringsutrustning, med lyfthöjd av >= 1 m 

480411 2962118947 0,34 44,93 Kraftliner, obelagt och obestruket, oblekt, i rullar med en bredd av > 36 

cm 

293729 2932467470 0,34 45,27 Binjurebarkhormoner samt derivat och strukturellt analoga ämnen av 

sådana hormoner som främst används som hormoner (exkl. kortison, 

hydrokortison, prednison "dehydrokortison", prednisolon 

"dehydrohydrokortison", halogenerade derivat av binjureb 

392690 2911069629 0,33 45,60 Varor av plast, i.a.n. (exkl. tillverkade av duk) 

940360 2856411064 0,33 45,93 Möbler av trä (exkl. kontors-, köks-, sovrums- eller sittmöbler) 

740311 2854979814 0,33 46,25 Koppar, raffinerad i form av katoder och katodsektioner 

390120 2841104147 0,33 46,58 Polyeten med en specifik vikt av <= 0,94 "HD", i obearbetad form 

721921 2775629792 0,32 46,90 Valsade platta produkter av rostfritt stål, med en bredd av >= 600 mm, 

varmvalsade men inte vidare bearbetade, inte i ringar eller rullar, med 

en tjocklek av > 10 mm 

841950 2751033097 0,32 47,21 Värmeväxlare (exkl. genomströmnings- eller förrådsvarmvattenberedare 

och värmepannor, ångkondensatorer, luftvärmare, economisers e.d.) 

847989 2748862809 0,32 47,53 Maskiner och mekaniska apparater, i.a.n. 
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382200 2738257422 0,31 47,84 Reagens för diagnostiskt bruk eller laboratoriebruk på underlag samt 

beredda reagens för diagnostiskt bruk eller laboratoriebruk, även utan 

underlag samt certifierade referensmaterial (exkl. sammansatta 

diagnostiska reagens för administrering t 

260111 2730394880 0,31 48,16 Osintrad järnmalm, även anrikad (exkl. rostad svavelkis och andra 

rostade naturliga järnsulfider) 

721912 2584316007 0,30 48,45 Valsade platta produkter av rostfritt stål, med en bredd av >= 600 mm, 

varmvalsade men inte vidare bearbetade, i ringar eller rullar, med en 

tjocklek av >= 4,75 mm men <= 10 mm 

390110 2503590338 0,29 48,74 Polyeten, linjär, med en specifik vikt av < 0,94 "LD", i obearbetad form 

843149 2501677274 0,29 49,03 Delar till maskiner och apparater enligt nr 8426, 8429 eller 8430, i.a.n. 

(exkl. av gjutjärn eller gjutet stål) 

940390 2478183335 0,28 49,31 Delar till möbler, av metall (exkl. delar till möbler för medicinskt, 

kirurgiskt, dentalt eller veterinärt bruk samt till sittmöbler) 

851521 2390824821 0,27 49,59 Maskiner och apparater, elektriska, för motståndssvetsning av metall, 

hel- eller halvautomatiska 

481022 2377410717 0,27 49,86 Lättviktspapper "LWC-papper", belagt eller bestruket, av sådana slag 

som används för skrivning, tryckning eller annat grafiskt ändamål, vars 

innehåll av fibrer som erhållits i en mekanisk eller kemimekanisk 

process utgör > 10 viktprocent av det 

840130 2365254294 0,27 50,13 Obestrålade bränsleelement, inkapslade och försedda med speciella 

beslag for transport eller fastspänning, till kärnreaktorer "Euratom" 
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Bilaga 3 Vikter i konkurrensmått 

Varuexport till bestämmelseland. Totala värden, bortfallsjusterat, tkr efter handelspartner 
 
Land Exportvärde 1998 Vikt 

Österrike 7300186 0,0144 
Belgien 30842449 0,0607 
Kanada 6895348 0,0136 
Danmark 43001860 0,0847 
Finland 38791395 0,0764 
Frankrike 34432015 0,0678 
Tyskland 76929590 0,1515 
Italien 24587910 0,0484 
Japan 14147100 0,0279 
Nederländerna 39794721 0,0784 
Norge 57553034 0,1134 
Schweiz 11559188 0,0228 
Storbritannien och 
Nordirland 64118217 0,1263 
USA 57750890 0,1137 

   
Summa 507703903 1 
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OM ATT DEFINIERA, MÄTA OCH FÖRSTÅ 
KONKURRENSKRAFT 

Kommentar av prof. Gunnar Eliasson 

Begreppet konkurrenskraft dyker ständigt upp i den populärekonomiska debatten, och i 
många olika betydelser. Utifrån det enskilda företagets perspektiv är det lätt att ta till sig 
begreppet; Kan ett företag under en lång tid inte uppnå acceptabel lönsamhet på sitt kapital 
så saknar det konkurrenskraft. 

För ett helt land blir begreppet mer svårtolkat. Om bytesbalansunderskottet växer över alla 
gränser anses landets ekonomi ha problem med sin konkurrenskraft, likaså om landets 
valuta sjunker i värde. Under 1970 talet ansågs dock den tyska industrin ha hög 
konkurrenskraft därför att den kunde öka sin export trots den starka D-Marken. Om 
växelkursen sänks anses dock ganska allmänt att konkurrenskraften i stället har stärkts, 
därför att exportföretagen får lättare att sälja och tjäna pengar.  Men detta är ju ett mycket 
kortsiktigt perspektiv. Sänks växelkursen för långt och för länge kommer högre inflation 
som ett brev på posten och sedan löneinflation osv. och det ur konkurrenskraftsynpunkt 
mindre fördelaktiga utgångsläget kan till och med ha förvärrats.  Konkurrenskraften är väl 
inget som kan komma och gå från kvartal till kvartal? 

Oklarheter av detta slag har gjort konkurrenskraftbegreppet mindre populärt bland 
ekonomer. Man kan inte koppla det till någon bekant analytisk begreppsvärld . Krugman 
(1994) gör sig till och med lustig över begreppet nationell konkurrenskraft, därför att ett 
lands ekonomi, till skillnad från företagets ekonomi inte kan gå i konkurs. Den analogin 
med företaget håller dock inte.  

Burenstam Linder (1960) blev känd för att i sin avhandling, och helt i linje med den 
neoklassiska utrikeshandelsdoktrinen, ha argumenterat för att de rika ländernas avancerade 
kunder definierade en komparativ fördel hos landets ekonomi. Nationens konkurrenskraft 
kan, som jag skall visa, både göras meningsfull och intressant som begrepp, kopplas till en 
för den traditionelle nationalekonomen bekant teorivärld samt integreras med 
företagsekonomins konkurrenskraftbegrepp. 

Praktiska ekonomer har dock varit mindre bekymrade över hur begreppen kopplas till en 
vedertagen teorivärld och laborerat med ett otal ad hoc mått som signalerat för landets 
ekonomi olika positiva och negativa omständigheter. Exportutvecklingen är ett vanligt 
exempel i sammanhanget, och ett lands förlust av världsmarknadsandelar betraktas ofta 
med oro. Bland regionalekonomer har man studerat hur förändringar i resurserna 
allokering påverkat just exportens marknadsandelar, så kallad shift-share analys ( se t ex 
Cheptea et al 2005).  

Såväl på företags som på nationell ekonomisk nivå måste konkurrenskraftsbegreppet för 
det första betraktas på lång sikt. Företagets lönsamhet kan tillfälligt sjunka, men på lång 
sikt måste den hållas på en acceptabel nivå. Bytesbalansunderskott med mera får betraktas 
som restriktioner i den långsiktiga analysen. 

På nationell nivå måste man börja med att bestämma sig för vad landets medborgare och 
politiker är intresserade av, vill känna sig stolta över eller konkurrerar om att vara bäst på.  
På nationell nivå måste konkurrenskraftsbegreppet därför, och för det andra, betraktas 
utifrån ett långsiktigt välfärds- eller maktperspektiv. Därför har jag stor sympati för min 
egen ide (Eliasson 1972) att definiera landets konkurrenskraft ex post som den nationella 
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ekonomins förmåga att uthålligt (långsiktigt) generera en reallönetillväxt per capita 
uttryckt i internationell valuta. Om man sammanställer alla de faktorer som tagits upp i 
den mer eller mindre populära konkurrenskraftdebatten finner man att nästan alla också 
förekommer som förklaringsfaktorer när ekonomisk tillväxt diskuteras. Låt oss därför 
studera vilka faktorer som kan påverka ett sådant tillväxtresultat.  Om de reala lönerna 
växer snabbare än t ex genomsnittet i OECD kan vi ju tala om att konkurrenskraften har 
ökat, och vice versa. Den definitionen stämmer för övrigt väl med OECDs definition 
(OECD 1994), nämligen  ( i min omformulering) förmågan hos ett lands industri att 
producera varor och tjänster som klarar ” the test of international markets ” och som 
samtidigt  ökar landets reala inkomster på lång sikt. 

Dessa definitioner har dessutom den stora fördelens att på ett naturligt sätt låta sig kopplas 
upp mot den traditionella nationalekonomins modeller av den ekonomiska tillväxtens 
bestämningsfaktorer och på ett sådant sätt att makroekonomins begreppsvärld blir 
integrerad med företagsekonomins och mikroekonomins synsätt. Tillväxt på makroplanet 
måste rimligtvis ha något att göra med företagens förmåga att upprätthålla sin långsiktiga 
lönsamhet. 

Det är också så att om vi botaniserar bland alla de begrepp och mått och faktorer som 
åberopats i konkurrenskraftdiskussionen så finner vi som nämnts att de flesta på något sätt 
relaterar sig till de tillväxtmodeller som formulerats i olika sammanhang och då särskilt till 
den så kallade nya tillväxtteorins modeller där FoU baserat kunskapskapital spelar en 
central roll (Romer 1986,1990, Aghion och Howitt 1998, osv). 

Ett första steg tas i den rapport till vilken denna uppsats hör, där tillväxten i exporten 
kopplas till det kunskapskapital som påverkar produktionen. Det visar sig dock omedelbart 
från de tre explorativa företagsintervjuer som genomförts vara en begränsning att på 
traditionellt sätt definiera detta kunskapskapital som resultatet av genomförda FoU 
investeringar. 

Genom att betrakta kunskapsdriven exporttillväxt som ett mått på konkurrenskraft befinner 
sig dock denna analys i för nationalekonomen rätt härad. Låt mig därför kommentera 
rapporten i två steg, nämligen först den deskription av Sveriges konkurrenskraft i termer av 
olika branschers exporttillväxt som genomförts, samt därefter hur man kan koppla denna 
deskription till en företags (mikro) baserad tillväxtanalys på nationell nivå där parametrar 
som kan påverkas ex ante av politik kan identifieras för att åstadkomma ett önskat ex post 
makroutfall i tillväxt. Utgångspunkten för analysen är en studie (Andersson och Johansson 
bidrag i kapitel 3) i vilken exportens produktgrupper på finast möjliga nivå klassats som 
”egenskapskonkurrerande” eller ”priskonkurrerande.” Egenskapskonkurrens innebär att 
exportören/ företaget konkurrerar med unika egenskaper hos produkten, som då förutsätts 
ha sin grund i ett unikt kunskapskapital, i den traditionella modellen storleken på den 
uppmätta FoU kapitalinsatsen. ”Priskonkurrens” definierar den motsatta situationen och 
den ursprungliga neoklassiska modellens ”konkurrenskraftsbegrepp”, nämligen överlägsen 
kostnadseffektivitet när det gäller att tillverka givna varor och sälja dem till lägre priser än 
konkurrenterna. 

Egenskapskonkurrerande produkter definieras av ett högt ”kilopris”, i första hand i 
förhållande till importen inom samma produktgrupp, detta senare för att minska problemet 
med att man egentligen  jämför äpplen och bananer. Även om kilopriset är en nog så grov 
definition så går det att beskriva såväl utrikeshandeln som utvecklingen över tiden i termer 
av dessa kategorier. Jag vill därför först påpeka att det är mycket värdefullt att denna 
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kartläggning genomförts. Principerna bakom deskriptionen bygger dessutom på ett 
etablerat synsätt. 

Det handlar dock inte om mer än en beskrivning, och analysen kommer när författaren 
söker förklara varför deskriptionen ser ut som den gör i termer av faktorer som påverkat 
exporten i positiv eller negativ riktning. 

Och författaren gör helt rätt när han då försöker ta ned analysen på företagsnivå/ 
beslutsnivå, och använder sig av sektorsuppdelningen för att identifiera och intervjua tre 
företag. Detta senare är dock inte lika konventionellt eftersom praktiskt taget all 
tillväxtanalys, ny47 som gammal, bygger på sektors och branschbegrepp som relaterar sig 
till officiell statistik. 

Det visar sig då att tre intervjuer inte på långt när räcker att fånga den variation i 
förklaringar som ligger bakom ett företags framgång eller misslyckande, samt att 
kunskaps- eller kompetenskapital är ett betydligt bredare begrepp än den uppmätta FoU 
insatsen i produktionen. Förklaringen till en långsiktigt framgångsrik exportut-
veckling/konkurrenskraft kräver en mycket bredare upplagd intervju och enkätstudie och 
det gäller i synnerhet om ambitionen är att identifiera påverkbara policyparametrar. 

Jag ser därför, denna rapport som explorativ med syfte att definiera ett större projekt med 
just ovan nämnda policy ambition. En stor del av detta större projekt har därmed redan 
genomförts i och med Anderssons och Johanssons kartläggning och klassificering i kapitel 
3 av svensk export på ” egenskaps- ”och” priskonkurrerande” varugrupper. Frågan är dock, 
som en kommentar i förbigående, hur långt den officiella statistiken räcker att beskriva den 
export som är viktig och i sammanhanget intressant. Vi har dels hela tjänstesektorns 
utrikeshandel, dels det faktum att varuexporten i ökande grad handlar om kompletterande 
tjänsteexport som sannolikt bara delvis kommer med i varuexporten. Till detta kommer 
licensintäkter mm samt försäljning till utlandet av teknologiföretag, som är ett sätt att tjäna 
pengar på FoU investeringar som utförts i Sverige. Vi har dessutom, och ovanpå allt annat 
problemet att en mycket stor del av utrikeshandeln handlar om internhandel inom de stora 
internationella företagen, och att Sverige har en större andel internationella storföretag än 
nästan alla andra industriländer. 

Det optimala första (1) steget skulle då vara att a priori (eventuellt med steg (2) nedan som 
grund) identifiera extremt framgångsrika exportgrupper/exportörer/företag (och 
motsatsen), oavsett de är egenskapskonkurrerande eller ej, samt utifrån ett slumpmässigt 
urval koppla den varukategorin till identifierbara företag. Jag är medveten om att 
sekretessreglerna kan vålla problem här. 

Nästa steg skulle då vara att utifrån någon lämpligt vald ” ny tillväxtmodell” – det finns 
flera- 

2A koppla exporten till tillväxtmodellens förklaringsfaktorer 

2B identifiera förklaringsfaktorer och policyparametrar inom ramen för nämnda 
modell.  

Jag tycker inte man skall stanna här eftersom inga av ovan nämnda modeller är tillräckligt 
generella och nyanserade för att innehålla alla de faktorer som är relevanta för en 
någorlunda fullständig konkurrenskraftstudie där de individuella företagens relationer 

                                                 
47 Romer (1986) talar visserligen om företag, men det handlar på traditionellt sätt om infinitesimalt 
små företag som inte är ett acceptabelt företagsbegrepp i detta sammanhang, 
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(över marknader) till makroperspektivet hålls under intellektuell kontroll. Den nya 
tillväxtmodell som nämnts ovan, 

3 bör därför breddas verbalt, och analytiskt om det går, för att ge företages 
dynamik en explicit roll i analysen, samt 

4 placeras i en explicit och relevant industriell marknadsmiljö som även den 
kan påverkas av ekonomisk politik.  

Det femte avslutande steget bör därmed bli  

5 att genom intervjuer och/eller en enkät ”kartlägga” vilka faktorer som spelat 
en viktig roll bakom den framgång (och dess motsats) som kunnat 
observeras.  
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Tillväxtanalys, myndigheten för tillväxtpolitiska utvärderingar och analy-
ser, är en gränsöverskridande organisation med 60 anställda. Huvudkon-
toret ligger i Östersund och vi har verksamhet i Stockholm, Bryssel, New 
Delhi, Peking, Tokyo och Washington. 

Tillväxtanalys ansvarar för tillväxtpolitiska utvärderingar, analyser och 
internationellt kontaktskapande och därigenom medverkar vi till: 

•	 stärkt svensk konkurrenskraft och skapande av förutsättningar för fler jobb 
	 i fler och växande företag

•	 utvecklingskraft i alla delar av landet med stärkt lokal och regional 
	 konkurrenskraft, hållbar tillväxt och hållbar regional utveckling

Utgångspunkten är att forma en politik där tillväxt och hållbar utveckling 
går hand i hand. Huvuduppdraget preciseras i instruktionen och i regle-
ringsbrevet. Där framgår bland annat att myndigheten ska:

•	 arbeta med omvärldsbevakning och policyspaning och sprida kunskap om 
	 trender och tillväxtpolitik 

•	 genomföra analyser och utvärderingar som bidrar till att riva tillväxthinder

•	 göra systemutvärderingar som underlättar prioritering och effektivisering av 
	 tillväxtpolitikens inriktning och utformning 

•	 svara för produktion, utveckling och spridning av officiell statistik, fakta från
	 databaser och tillgänglighetsanalyser

•	 tillhandahålla globala mötesplatser och främja internationellt kontaktskapande 		
	 inom tillväxtpolitiken

Om rapportserien:
Rapportserien är Tillväxtanalys huvudsakliga kanal för publikationer. 
I rapportserien ingår även myndighetens faktasammanställningar.

Övriga serier:
Statistikserien – löpande statistikproduktion.
Svar direkt – uppdrag som ska redovisas med kort varsel.
Working paper/PM – metodresonemang, delrapporter och underlagsrapporter 
är exempel på publikationer i serien.




